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BAROMETRE DU MARCHE DE L’ENERGIE DE GEM

Quel est votre principal domaine
d’expertise énergétique ?

Linfrastructure

* QObserver, par un suivi annuel, les grandes
tendances et les principaux défis du secteur

éenergétique aupres d’experts en énergie. LS energies et léquipement Uhydrogéne
WO ITT ’ . Le secteur d industriel 0
« L’édition 2022 porte sur la rénovation Sament 1%
énergétique (ou thermique) dans le secteur La 2%
y = . . mobilité
residentiel prive. 2%
Le nucléaire

* 162 participants (dont ~60% sont spécialistes du 4%
secteur) ont donné leur opinion sur les principaux
freins ou leviers de la rénovation énergétique

Les énergies
renouvelables
10%

Multi énergie Lefficacité
Merci au programme CEE RECIF+ pour 127 énergétique
leur collaboration a cette édition °



LE MANQUE DE TRAVAILLEURS QUALIFIES EST LE
PRINCIPAL PROBLEME ; LES OBSTACLES
FINANCIERS PERCUS COMME MOINS IMPORTANTS

A votre avis, quelles seront les principaux freins a I’activité de rénovation
énergétique dans les dix prochaines années ?

La difficulté de trouver un artisan/une entreprise de confiance
L'incertitude des politiques

Le manque général d’'information sur le sujet

La durée/complexité du processus de mise en ceuvre des travaux
Des couts elevés des matériaux et de la main d’ceuvre

La complexité des programmes financiers

Une durée d’amortissement trop longue

Un retour sur investissement incertain

Un acces limité au capital de la part des ménages

L'age des propriétaires

Des prix de I'énergie trop faibles

Un co(t élevé du financement (ex. taux d’intérét trop élevés)
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LA VALEUR VERTE EST PLUS FREQUEMMENT
CITEE AUJOURD'HUI COMME UN LEVIER
IMPORTANT QU’EN 2018

A votre avis, quels seront les principaux leviers de I’activité de la rénovation énergétique dans les dix prochaines années ?

Edition 2022 Edition 2018

Les réglementations I Les réglementations I
L’augmentation de la valeur immobiliere I Les aides financieres proposées I
. : . La diminution du colt de la rénovation
Les aides financieres I . i |
energétique
Les économies d’énergie escomptées I Les économies d’énergie escomptées I
L'amélioration du confort thermique I L'augmentation de la valeur immobiliere I
La diminution du colt de la rénovation . . .
. i | La préoccupation environnementale N
energétique
La préoccupation environnementale I La pression sociale
La pression sociale Autres B
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LES POLITIQUES LES PLUS CONTRAIGNANTES
SONT PERCUES COMME LES PLUS EFFICACES

A votre avis, quelle est I'efficacité des mesures existantes suivantes pour stimuler la
rénovation énergétique?

m Tres efficace Efficace Plutét efficace Pas trés efficace  mPas du tout efficace Je ne sais pas
Interdiction de louer ou de valoriser le loyer pour les passoires.. I |
Obligation d’isolation lors de ravalement de fagade des copropriétés I I
Taux de TVA réduit a 5,5% pour les travaux de rénovation il |
Les aides des entreprises de fourniture d'énergie N I
Les programmes d'aide Ma Prime Renov' N |
Les aides locales de financement de travaux de rénovation énergétique Il i
Le prét a taux zéro « ECO PTZ » I I
Aide « Habiter mieux sérénité » versée aux ménages modestes N I
’espace conseil France Rénov' I I
Le nouveau Diagnostic de Performance Energétique Il I
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RECHERCHE DE LA CHAIRE SUR LES NOUVEAUX
SERVICES COPROPRIETE PRIVEE

- Lactivité de renovation est trop faible pour atteindre I'objectif d’'un parc de
logements BBC d’ici 2050 — surtout dans les logements collectifs residentiels
détenus en copropriéete.

* Le seul argument des économies d’énergie n'est pas suffisant

» |l est important de mettre en avant et de valoriser les co-benefices de la
renovation énergétique.



UNE ENQUETE MENEE EN JUILLET 2021 AUPRES
DE 1268 COPROPRIETAIRES

Participants

Objectifs :

* |dentifier les moteurs et les obstacles
a la renovation energetique en
copropriéte.

« Evaluer des nouveaux services qui
permettraient d’accélérer les travaux
de rénovation énergétique.

m occupants

G m bailleurs



LES NOUVEAUX SERVICES FINANCIERS

1. Le financement via les charges de copropriété

* Au lieu de contracter un credit individuel, le proprietaire paie
sa part des codts par le biais d'une augmentation des frais de
copropriete.

2. Le financement rattaché a la pierre

 En cas de vente de 'appartement, c’est au futur acquéreur
de continuer a payer les couts des travaux de rénovation
energetique.
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RESULTATS D’UNE EXPERIENCE DE CHOIX ENTRE
DIFFERENTES OPTIONS DE FINANCEMENT

 En moyenne, les copropriétaires preferent le financement par
capital ou via les charges de copropriétés au financement via
un prét individuel.

» Aversion a contracter un prét de longue durée (a taux zéro !)

* Une claire préférence a ce que l'investissement soit rattache
au logement plutot qu’au propriétaire.
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TEMOIGNAGE DE PAUL HAZEBROUCQ PRESIDENT
DU CONSEIL SYNDICAL DE LA COPROPRIETE
ZODIAQUE 1 A GRENOBLE
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LE MOT DE LA FIN
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Merci de votre attention!
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